
 بسمه تعالي
يرياست جمهور  استان لرستان

)ع(صندوق مهر امام رضا .:...............شهرستان
و كار طرح (( ))فرماييكار كسب /تايخ تكميل / :

 كد طرح

 طرح كسب وكار

:وكاركسب عنوان

):متقاضيان(مشخصات متقاضي-1
ن معرفي كنندهسازما/باركد ثبت نامي نام خانوادگي نام رديف

1

2

:آدرس متقاضي

:طرح آدرس محل اجراي

2- خلاصه طرح:

................................................خيابان...................................... روستا/شهر................................ شهرستان............................ استان  
................................................تلفن.......... ..................................كد پستي.................. ...............پلاك............................ كوچه  

..................................................................:همراه ....................................................................پيش شماره 

................................خيابان .................................. روستا/شهر................................ شهرستان............................ استان
........................................تلفن........................................ كد پستي.......... .......................پلاك............................ كوچه

....................................................................همراه :.............................................................پيش شماره

.....................................................................................................................................................................................................................................................................................................

.....................................................................................................................................................................................................................................................................................................

.....................................................................................................................................................................................................................................................................................................

.....................................................................................................................................................................................................................................................................................................

.....................................................................................................................................................................................................................................................................................................

.....................................................................................................................................................................................................................................................................................................

.....................................................................................................................................................................................................................................................................................................

.....................................................................................................................................................................................................................................................................................................

.....................................................................................................................................................................................................................................................................................................

.....................................................................................................................................................................................................................................................................................................



2-محيط حاكم بركسب وكار:

بازار*  
..................................................................................................................شما چه كساني هستند؟)هاي(مشتريان محصول-  

...........................................................................................................................................................................................  

...........................................................................................................:دليل اتخاب اين دسته از مشتريان ومحدوده فعاليت-  

...........................................................................................................................................................................................
ويژگي هاي محصول):1(جدول  

نوع نام محصول
 محصول

سطح درآمد
 مشتريان

 توضيحات پراكندگي جغرافيايي مشتريان
صادراتيكشورياستانيمنطقه ايمحله اي

 درآمد پايين نهايي
 درآمد متوسط

 درآمد بالا
  --------- واسطه اي

 درآمد پايين نهايي
 درآمد متوسط

 درآمد بالا
  --------- واسطه اي

 درآمد پايين نهايي
 درآمد متوسط

 درآمد بالا
  --------- واسطه اي

از* سط وبالاتراز هزار هزارتومان درآمد متو500و200هزار تومان درآمد پايين ،درآمد بين200درآمد ماهيانه كمتر
.تومان درآمد بالا مي باشد500

و مشخصات مربوطه) ساير توليدكنندگان محصول يا خدمت(رقباي اصلي):2(جدول :شما

فاصله با شما)نسبت به كارگاه شما( اندازه)كارگاه يا شركت(نام
)كيلومتر/متر(

 كل تقاضاها اي از ويژگي پاره

�يكسان�تربزرگ
�تركوچك

 متر. .............

�يكسان�تربزرگ
�تركوچك

 متر. .............

�يكسان�تربزرگ
�تركوچك

 متر. .............

كل تقاضاي بازار

�خير�هاي رقيب را داريد؟ بلي آيا توان رقابت با كارگاه-

و با چه ابزاري؟ چگونهاگر پاسخ مثبت است،-
............................................................................................................................................................................................................................................................. 

............................................................................................................................................................................................................................................................. 



و حقوقي حاكم�  چارچوب قانوني

و اداره مجوزهاي لازم براي راه):3(جدول و شرايط اخذ وكار، هزينهي كسب اندازي :هاي مربوطه

 رديف
شرح مجوز

)امتياز/پروانه(
 محل اخذ

ي دريافت مجوزهزينه
)ريال(

 شرايط لازم براي اخذ

1
2
3

ريال..................................................................هاجمع هزينه

و مقررات مربوط به صنف خود را بنويسيد پاره- . اي از قوانين
...................................................................................................................................... 

............................................................................................................................................................................................................................................................. 

: وكارو عمليات كسب سازماندهي:پ

�رهني�استيجاري�ملكي ): كارگاه(وكار مالكيت محل كسب-

 ..............................................................: ذكر كنيد�ساير�شراكتي�انفرادي: وكار نوع مالكيت كسب-

 بازاريابي�

و مشخ):4(جدول :صات محصولات يا خدماتنام
)ريال(قيمت در بازار)ريال(قيمت محصولخدمات جانبيبرجستگي يا نوآوريخدمت/نام محصولرديف

.ي توليد محصولات يا خدمات خود را شرح دهيد نحوه-

چه- و بر  اساسي تعيين خواهيد كرد؟ قيمت محصول يا خدمت خود را چگونه
............................................................................................................................................................................................................................................................. 

............................................................................................................................................................................................................................................................. 

..................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................

..................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................

..................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................

..................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................

..................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................

..................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................

..................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................

..................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................

..................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................

..................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................

................................................................................................................................................................................................................... 



ي مشتريان يكسان خواهد بود؟ آيا قيمت محصول يا خدمت شما براي همه-
............................................................................................................................................................................................................................................................. 

............................................................................................................................................................................................................................................................. 

و قيمت بازار چيست؟-  دليل تفاوت قيمت محصول شما
............................................................................................................................................................................................................................................................. 

 ...........................................................: ساير�درب منزل�) مغازه(كارگاه:ي محصول يا خدمت محل عرضه-

 ..........................................................: ساير�فروشي خرده�فروشي عمده: نوع فروش محصول يا خدمت-

 .......................................................: ساير�نمايندگي�شركتي�شخصي:ي پخش محصول يا خدمت نحوه-

خي اطلاع نحوه- و�مطبوعات�تابلوي كارگاه: دمت توليديرساني به مشتريان در مورد محصول يا صدا
و كاتالوگ�سيما   .............................................................: ساير�افراد�اينترنت�برگ تبليغاتي�بروشور

از- و بدست آوردن سهم مطلوب  بازار مربوطه چقدر زمان لازم داريد؟ براي شناساندن محصول يا خدمت خود

 بيش از يك سال�ماه12-�9ماه9-�6ماه6-�3ماه3كمتر از

:هاي مورد نظر براي افزايش فروش فعاليت):5(جدول
درصد افزايش فروش)ريال(هزينهزمان انجامنوع تبليغ رديف

1
2
3

:و مادي انسانيمنابع:ت

در):6(جدول :سال گذشته5سوابق كاري متقاضي
توضيحاتمحل كار)ماه(مدت كارتاريخ سمت/عنوان/شغل

1-
2-
3-
4-
5-

و دستمزد ماهيانه):7(جدول :ي نيروي كار لازم مشخصات مهارتي، محل تأمين
محل تأمين)ريال(يانهدستمزد ماهمدرك تحصيليمهارت مورد نياز رديف

1
2
3
4

و نحوه):8(جدول :ي تأمين آنها تجهيزات لازم، هزينه

 رديف
نام
 ابزار/وسيله

 تعداد
)سال(عمر مفيد

كل هزينه)ريال(قيمت واحد  محل تأمين)ريال(ي

1
2
3
4
5
6
8
9

10
ريال..................................................................ي تجهيزاتجمع هزينه



و محل تأمين) مصرفي(مواد اوليه):9(جدول ):براي يك ماه(لازم، هزينه
محل تأمين)ريال(ي كلهزينه)ريال(قيمت واحدتعداد/مقدارشرح رديف

1
2
3
4
5
6
7
8
9

ريال..................................................................)مصرفي(ي مواد اوليهجمع هزينه

:مالي انداز چشم:ث

:اولبراي سال) يا فروش( بيني درآمد پيش):10(جدول درآمد*
نام

 خدمت/محصول
6ماه5ماه4ماه3ماه2ماه1ماه

متوسط
12-7هاي ماه

قيمت واحد
)ريال(

فروش يك سال/درآمد
)ريال(

)ريال(فروش/درآمد

ف حقمنظور از درآمد يا فروش در اينجا ميزان دريافتي از مشتريان بابت و مي روش كالا .باشد الزحمه

ها* :وكار اندازي كسب مخارج راه):11(جدول هزينه
)ريال(مقدار هزينهعنوان هزينه رديف

)يا معادل رهن(رهن كارگاه1
)3نقل از جدول(مجوزها2
)8نقل از جدول(تجهيزات3
تعميرات4
خريد زمين5
وسازختسا6
عمليات پيش از توليد7

...................................................... جمع
ريال

):جاري(مخارج ماهيانه):12(جدول
)ريال(مقدار هزينهرديف)ريال(مقدار هزينهعنوان هزينه رديف
)5جدول(تبليغات6)اضافه بر رهن(بهااجاره1
آب7)9جدول(مواد مصرفي2

برق8)7جدول(دستمزد3

)و يا سوخت ديگر(گاز9بيمه4

(............................................)سايرعوارض/ماليات5

ريال..........................................................جمع



 سود�
:بيني سود براي سال اول پيش):13(جدول

6ماه5ماه4ماه3ماه2ماه1ماه شرح
متوسط

-7هاي ماه
12

 جمع سال
)ريال(

)ريال(فروش/درآمد
)ريال(مخارج

)ريال(سود

و امكانات موجودو اندازي كسب بندي راه زمان:ج كار

را-  ماه ..............................................: وكار اندازي كسبهمدت زمان لازم براي

 سازي طرح بندي پياده زمان):14(جدول

 شرح عمليات
ي هزينه
)ريال(عمليات

 ماه
123256789101112

زمين/ي مكانتهيه
تأمين تجهيزات

و سرما ي دريهتأمين مواد مصرفي
گردش

 ميليون ريال ...........................................................................................:ي لازم براي آغاز كار سرمايه-
 ميليون ريال ........................................................................: خودتان)ي آورده(ي ميزان سرمايه-

 كارو اندازي كسب متقاضي براي راه)ي غيرنقدي آورده(امكانات):15(جدول
ارزش ريالياقلام/شرح امكاناترديف

1
2
3
 ....................................................)(........................................................................................................ساير

 ميليون ريال ..................................................................: ميزان وام مورد نياز-

را ..................................................................اينجانب ميصحت مندرجات فوق .نمايم تأييد

و اثر انگشت  امضاء
:تاريخ


